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Типове обучения на ReeXe 

ТРИ НИВА НА СЛОЖНОСТ 

ТРЕНИНГ ТЕСТОВЕ

ИЗПИТНИ ТЕСТОВЕ

РЕАЛНИ КАЗУСИ ОТ ТЕРЕНА



Елементи на обученията на ReeXe:

КЛЮЧОВИ 

КОМПЕТЕНЦИИ

ПРАКТИЧЕСКИ 

КАЗУСИ

ХИТРИНИ И ПОЛЕЗНИ 

СЪВЕТИ

ГРЕШНИ ПРАКТИКИ

ПРО-ДЕФИНИЦИИ

МНОГО ДЕТАЙЛИ 

КОНКРЕТНО 

СВЪРЗАНИ 

СИНТЕЗИРАНО

СЪДЪРЖАНИЕ



Обучения търговски УМЕНИЯ - experts

ТРЕНИНГ ФОКУСИ

1. Начини за убеждаване на клиентите 
2. Елементи на позитивната манипулация 
3. Манупулативни роли на продавача
4. Манипулативни роли на купувачите
5. Фокусни зони на позитивната 

манипулация 
6. Техники на позитивната манипулация 

склад

Конкуренция

Промоции



Методи на убеждаване на клиентите

Принцип на

1. „последователност”

2. „преувеличаване”

3. „призив”

4. „възбуда”

5. „асоциация”

6. „предположения”

7. „внимание”

8. „авторитет”

9. „създаване на връзки”

10. „затваряне”

Принцип на: 

11. „увереност”

12. „объркване”

13. „контраст”

14. „зависимост”

15. „отвличане на вниманието”



Елементи на външна 

манипулация
1. Видът на магазина 

2. Светлината 

3. Миризмата

4. Излагането на 

стоката 

5. Хигиената 
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Манипулативни роли 

на продавача-консултант

1. „всичко знаещият” 

2. „увереният”

3. „бързият” 

4. „Рационалният” 

5. „шоуменът”

6. „загрижения”

7. „VIP/само за Вас” 

8. „хипнотизатор”  

Пр К



Манипулативни роли

на купувачите 

1. „сираче” 

2. „гладното дете” 

3. „провокатор” 

4. „бос” 

5. „заяждач”

6. „възпитател” 

7. „хедонист” 

8. „играч”

9. „симпатяга” 

10. „прагматичния”

11. „нарцис” 

12. „връзкар”

13. „мъжкар”/ ”фаталната”

Пр К



Фокусни зони на 

позитивната манипулация 
1. Страх

2. Справедливост

3. Вина

4. Гордост

5. Желание  за собствена значимост

6. Новост

7. Порядъчност

8. Мъжественост  Женственост 

9. Еротика 

10. Честолюбие

11. Завист

12. Доверие



Техники за манипулация 

1. „Сравняване с другите”

2. „Заслуга”  

3. „Пощипване отдолу” 

4. „Пощипване отгоре” 

5. „Три „да”

6. „Обещавам ви...”

7. „Невинен шантаж”

8. „Шок”

9. „Игра с нетърпението”

10. „Игра с безизходицата” 

11. „Игра с алчността” 

12. „комплименти и 

ласкателства”

13. „Липса на време за 

обсъждане” 

14. „Провокация на интереса 

към продукта”

15. “Хората правят така” 



Клиенти 

Продукти

Ресурси

Контакти

HEAD OFFICE

office@reexe.com

0888 333 975 

Водещ треньор 

Георги Тодоров 

0888 400 425 

gtodorov@reexe.com

Ако не разполагате 

с актуалните тренинг-каталози

„ТЪРГОВСКИ УМЕНИЯ“

„ТЪРГОВСКИ МАРКЕТИНГ“

„ТЪРГОВСКИ МЕНИДЖМЪНТ“

е достатъчно да се свържете с нашия 

търговски отдел на:

office@reexe.com 

sales@reexe.com

…… НИЕ ЩЕ СЕ СВЪРЖЕМ С ВАС! 
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